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经管系组织公开课教研活动
为推进课堂教学改革，2015年10月26日下午经管系组织专兼职教师在教学楼412教室14商务班，进行了一次由刘群霞老师主讲的《推销技术》公开课，内容是——卖点提炼实训。这次公开课采用的教学方法是任务引领和小组合作相结合，整节课的安排是：知识回顾（10分钟），小组展示(每组5分钟，四组共20分钟)，评价（自评，互评，老师点评共15分钟），完善整改和老师点评（5分钟）。课程安排：
一、知识回顾：卖点的概念，卖点提炼的过程，卖点提炼的要求。
二、小组展示：按照上节课的安排，各小组的任务分别是给一下产品进行卖点提炼：第一组：耐克产品；第二组：李宁产品；第三组：大众汽车；第四组：本田汽车。各小组按抽签确定顺序，按抽签结果，按照4321的顺序，各小组选派一名同学到讲台讲解，其他成员可以补充。
三、评价（满分各10分）：1、自评：各小组组长先介绍本小组任务完成情况，每个成员对团队的贡献，并对刚才的讲解给本小组打分；2、互评：每小组经过讨论，给其他三组的讲解打分，并给出理由和建议；3、教师评价：给予鼓励，毕竟是第一次独立完成这样的任务，相对来讲第一组完成得更好。综合得分情况：第一组  34分；第二组 22分；第三组 25分 ；第四组 28分。这个得分，由各组组长根据每个成员的表现，分配到每个人，可以按一定比例作为期末添加成绩。
收获和反思：收获是发现了部分学生的闪光点，激发了他们的求知欲望，让他们感受到了成就感，也培养了自信心，同时也给我以后的教学指引了方向，就是多让学生参与，布置合适的任务让他们去完成，真正把课堂还给学生；值得反思的是，老师没能给出框架，没有更多的时间给与指导，学生完全是自主本能地完成，加上教学设备的限制，导致呈现的结果和现实操作有一定差距，以后想办法改进。
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（各小组成员在认真提炼卖点）
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（小组代表展示）
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（老师在辅导学生）
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（老师对本节课进行点评）
(经管系供稿)
2015年11月2日

